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Transparencia y Confianza al servicio del inversor

• Especialistas en Planificación Financiera

• Más de 1.000 millones de euros asesorados

• Comprometidos con la Inversión Sostenible

• FONDOS DE INVERSIÓN
• PROGRAMAS CICLO DE VIDA
• SEGUROS AHORRO-INVERSIÓN
• PLANES DE PENSIONES Y DE PREVISIÓN SOCIAL
• GESTIÓN DE CARTERAS

Conoce todas nuestras soluciones de inversión financiera:

Para más información diríjase a Paseo Mallorca 17 (07011) Palma o a través de ttejeda@mapfre.com
Oficinas principales en Madrid, Barcelona, Sevilla, Bilbao, Valencia, Zaragoza, Palma, Málaga y Alicante
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REPORTAJE LA ISLA FUE UN CENTRO NEURÁLGICO DE AVISTAMIENTOS

La incautación de Sóller. 

de aficionados los que se congre-
garon entre el Puig Major, el 
Gorg Blau y Cúber. Los coches 
aparcaron en cunetas y márgenes 
de la carretera y todos comenza-
ron a mirar el cielo, desde donde 
supuestamente debía llegar algu-

Quedada. El 22 de junio 
de 1978 cientos de personas 
se congregaron en los alrede-
dores del Puig Major en bus-
ca de contactos con seres ex-
traterrestres, que nunca se 
produjeron.  Foto:  ARCHIVO UH

na nave especial de un planeta 
lejano. Desde las once de la no-
che a las tres de la madrugada 
aquella multitud, entre los que 
había apasionados devotos lle-
gados de la Península, escudriñó 
el horizonte, buscando algún 
haz de luz. Alguna forma aliení-
gena. La velada acabó en un fra-
caso estrepitoso y una avalancha 
de tortícolis. 

Pero la decepción no impidió 
que un año después, el 11 de no-
viembre de 1979, se produjera 
uno de los grandes expedientes 
ovnis de la historia reciente: el 
incidente de Manises. El avión 
TAE-297 despegó de Son Sant 
Joan, donde había hecho escala 
procedente de Salzburgo, camino 
de las Islas Canarias. De repente, 
los pilotos detectaron en el cielo 
dos luces muy potentes de color 
rojo y la torre de control de Bar-
celona descartó que se tratara de 
otros vuelos comerciales. El co-
mandante, temeroso de una coli-
sión, pidió permiso para aterri-
zar en el aeropuerto de Valencia. 
Un caza Mirage F-1 salió a verifi-
car de qué se trataba y sufrió in-
terferencias en sus aparatos elec-
trónicos. Esa noche, en Sóller, el 

 MACROREUNIÓN 
En 1978 cientos de curiosos, 
algunos venidos de fuera, 
quedaron de noche en la 
Serra «para ver ovnis»

 Viene de la página anterior

mecánico solleric Pep Climent fo-
tografió un supuesto objeto vola-
dor sobre l’Ofre, que luego se 
convirtió en una de las fotos más 
icónicas de la ovnimanía en Ma-
llorca. Le dejó los negativos a su 
amigo Joan  Coll y por la mañana 
un capitán del Ejército del Aire 
se presentó en su taller y le pidió 
las imágenes. No las tenía allí, 
pero los militares visitaron des-
pués la popular cafetería Mem-
phis, donde Coll guardaba el ma-
terial y se llevaron las pruebas. 
Muchos años después, cuando se 
desclasificó el caso, Climent re-
clamó formalmente los negativos 
al Comandante Operativo Aéreo. 
Pero su rastro se había esfumado 
de repente. Casi como el de un 
ovni.

 Las palabras de un general de EEUU 
disparan las especulaciones fantasiosas

J.Jiménez | PALMA 
 
En las novelas de Julio Verne 
los globos eran unos artilugios 
que surcaban los cielos con 
tintes románticos y aventure-
ros. Todo muy decimonónico. 
Ahora, los globos espías chi-
nos detectados sobre territorio 
estadounidense han acabado 
de golpe con esa imagen tan 
entrañable y, de paso, han rea-
vivado las especulaciones so-
bre el origen de los artefactos 
voladores. 

El lunes, un periodista del 
The New York Times formuló 
una pregunta muy directa al 
general del Pentágono Glen 
VanHerck: «¿Descartan el ori-
gen extraterrestre de los glo-
bos?». El portavoz militar, que 
posiblemente había tenido me-
jores días, lanzó una bomba en 
forma de seis palabras: «No 
descartamos nada en este mo-
mento». La polémica, por su-
puesto, estaba servida. En cues-
tión de hora se viralizaron todo 
tipo de teorías conspirativas y 
se dispararon las especulacio-
nes fantasiosas. Algunas deli-
rantes. Y con los ovnis, un tanto 
de capa caída últimamente, de 
nuevo de moda. 

En realidad, la crisis del glo-
bo chino, que para los norte-
americanos era un artefacto es-
pía y para los asiáticos una es-
tación meteorológica, ha 
supuesto una crisis internacio-
nal y una guerra fría entre las 
dos superpotencias. El previsto 
viaje del secretario de Estado de 
EEUU, Anthony Blinken, a Pe-
kín quedó arruinado y la ten-
sión entre ambos países no ha 
dejado de aumentar. Con la po-
sible invasión de Taiwán como 
trasfondo. Y con una demostra-
ción de fuerza de Washington, 
que envió a su caza más moder-
no a derribar el globo. Así pues, 
los únicos beneficiados de esta 
escalada han sido los ufólogos. 
Y los conspiranoicos.

Expediente militar sobre un supuesto incidente ovni en el Puig Major.

Uno de los globos abatidos 
por los EEUU. 

Momento en el que 
los militares se 
incautan de las 

fotografías de Pep 
Climent en Sóller.

Rescate de los restos del globo abatido. 

Los globos espía 
chinos y las teorías 
conspirativas
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ECONOMÍA ASESORAMIENTO FINANCIERO

«Vienen años muy buenos 
para las aseguradoras y los 
negocios financieros»
Mapfre Gestión Patrimonial, la rama de asesoramiento financiero de la 
compañía, espera un 2023 muy propicio para consolidar su expansión

Miguel Ángel Segura y José Luis Jiménez, en la oficina de MGP de Palma.  Foto:  MIQUEL ÀNGEL CAÑELLAS

❝ 
«La idea es llegar a los 7,4 
millones de clientes que 
ya tiene la aseguradora 
para ofrecerles el servicio 
de gestión patrimonial» 
 
«Llevamos años muy 
complicados y el cliente 
necesita cada vez más un 
asesoramiento presencial, 
sobre todo tras la COVID» 
Miguel Ángel Segura 
CONSEJERO-DIRECTOR GENERAL DE 
MAPFRE INVERSIÓN

❝ 
«Invitamos a los clientes 
de Mapfre a coinvertir con 
nosotros y solo les 
recomendamos aquello en 
lo que nosotros mismos 
invertimos» 
 
«No tenemos estrategias 
diferentes para cada perfil 
de cliente porque ahí es 
donde acaban surgiendo 
los conflictos de intereses» 
José Luis Jiménez 
DIR. GRAL. INVERSIONES DE MAPFRE 

ENRIQUE FUERIS 
 

L
a rama de asesoramiento 
financiero de la asegura-
dora Mapfre tiene unas 
previsiones de crecimien-
to bastante optimistas, a 

pesar de la convulsión casi per-
petua en la que parece haberse 
instalado la economía global. La 
década de 2020 está siendo un 
campo de minas desde su inicio, 
pero Mapfre ha encontrado en 
esta tormenta perfecta un espa-
cio en el que proyectar su avan-
ce. Uno de sus principales objeti-
vos es atraer a Mapfre Gestión 
Patrimonial (MGP) al menos una 
parte de los más de siete millo-
nes de clientes con los que ya 
cuenta la aseguradora. José Luis 
Jiménez, director general de In-
versiones de Mapfre, y Miguel 
Ángel Segura, consejero-director 
general de Mapfre Inversión, ex-
plican sus planes en la nueva se-
de de MGP de Palma. 

 
¿Qué previsiones de crecimiento 
tienen para 2023? 
—José Luis Jiménez: Para el 
negocio financiero van a ser años 
muy buenos, sobre todo por la 
subida de los tipos de interés. Es 
un buen momento en general pa-

ra las aseguradoras y si tienes un 
balance sólido y con activos bue-
nos, además de buenas acciones 
y productos alternativos, 2023 es 
un año en que los negocios fi-
nancieros van a crecer de manera 
significativa. 
 
¿Qué estrategias sigue MGP para 
captar clientes? 
—J.L.J.: Lo que hacemos es invi-
tar a coinvertir con nosotros: las 
estrategias que proponemos son 
las mismas con las que gestiona-
mos nuestros propios balances. 
Recomendamos invertir a nues-
tros clientes donde lo hacemos 
nosotros. No somos una entidad 
como otras que recomiendan una 
cosa y hacen otra: solo recomen-
damos algo si es bueno también 
para nosotros.  
 
¿Es lo que les diferencia de los 
bancos en este sentido? 
—J.L.J.: No todo tiene que ser 
rentabilidad financiera: hay un 
aspecto en el que tenemos una 
gran ventaja competitiva y es en 
la protección del cliente. El he-
cho de formar parte del grupo 
asegurador nos permite  incor-
porar esa vertiente de protección 
a los clientes al hacer asesora-
miento financiero.   

¿Cuál es el patrimonio en MGP 
ahora mismo? 
—Miguel Ángel Segura: He-
mos cerrado el año en 1.400 mi-
llones de euros –por lo que se ha 
crecido un 5 %– y prevemos un 
crecimiento de dos dígitos para 
este año. Ese objetivo dependerá 
mucho del mercado, aunque lo 
importante es consolidar las ofi-
cinas y asesores que ya tenemos. 
Entre productos gestionados y 
asesorados cerramos 2022 con 
730 millones de euros en suscrip-
ciones netas –que es la totalidad 
del negocio financiero y de pen-
siones de Mapfre– y un total de 
193 millones corresponden a 
MGP. Aproximadamente la mi-
tad de las suscripciones de este 
año van a venir por esa vía: he-
mos abierto diez oficinas desde 
2017 y estamos incorporando 
nuevos agentes. Además, Mapfre 
tiene más de 3.000 oficinas y una 
de las estrategias de MGP es es-
tar cerca de esas redes de ofici-
nas.  
 
¿Qué diferencia cuantitativa hay 
entre los clientes de Mapfre y los 
de MGP? 
—M.Á.S. De los 7,4 millones de 
clientes asegurados en Mapfre, 
cerca de 400.000 clientes tienen 
también productos en ahorro e 
inversión y solo 12.000 de ellos 
son exclusivamente de gestión 
patrimonial (MGP), con lo cual 
el potencial de expansión es muy 
alto. El cliente necesita cada vez 
más un asesor financiero y la 
idea es llegar a parte de los 7,4 
millones de clientes que ya tiene 
Mapfre en España.   
 
¿Cuántos asesores financieros 
de MGP tienen en este momen-
to? ¿Qué diferencia hay entre es-
tos agentes y los de otras redes? 
—M.Á.S.: Ahora contamos con 
unos 170 agentes y tenemos pre-
visto llegar a los 200 agentes. Y 
en el total de redes de Mapfre te-
nemos 980 agentes. La diferencia 
entre ambos tipos de agente es la 
especialización. La red de MGP 
no tiene presupuestos de salud o 
de accidentes, básicamente son 
agentes financieros. 
 
¿Qué tipo de productos y servi-
cios ofrece MGP? 
—M.Á.S.: Nos concentramos bá-
sicamente en fondos de inver-
sión y fondos de pensiones, de 
renta variable o fija dependiendo 
de la necesidad y el perfil del 
cliente. Este año hemos visto un 
crecimiento en suscripciones en 
renta de fija. J.L.J.: La gente va 
buscando certidumbre a la hora 
de invertir. Gestionamos dinero 
en 26 países y tenemos una vi-
sión global de lo que pasa ahora, 
de tendencias, modas, productos 
e ideas en diferentes sitios.  
 
¿Cuál es el perfil del cliente? 
¿Hay un mínimo patrimonial? 
—M.Á.S.: No tenemos un míni-
mo para entrar en MGP. El patri-
monio medio en fondos de in-

versión, no obstante, está en 
80.000 euros, mientras que en el 
resto de las redes es de 25.000. 
Tenemos también pequeños aho-
rradores. J.L.J.: Y no tenemos es-
trategias diferentes para cada ti-
po de cliente, eso termina siendo 
un lío y es donde surgen los con-
flictos de intereses. Queremos 
uniformidad en el criterio y ex-
tendemos las mismas estrategias 
a todas las carteras.  
 
¿Qué cambios habéis notado en 
las necesidades de los clientes 
en este contexto económico? 
—M.Á.S.: Sobre todo incerti-
dumbre. Eso hace que quieran 
acercarse más y estar más en 
contacto con nuestros agentes fi-
nancieros. Llevamos años muy 

complicados y el cliente necesita 
un asesoramiento presencial, so-
bre todo después del alejamiento 
que se produjo con la pandemia. 
 
¿Cuántos clientes nuevos prevé  
captar MGP este año? 
—M.Á.S.: Vamos a empezar pro-
poniéndoselo a 12.000 clientes 
que ya son de Mapfre pero que 
no están con MGP. Esto va a ser 
en 2023. No tenemos una previ-
sión, pero estaremos satisfechos 
si logramos tener un crecimiento 
de al menos el 20 %. J.L.J.: Con 
7,4 millones de clientes, todo lo 
que logremos captar va a au-
mentar mucho lo que ya tene-
mos. Además, cuantos más pro-
ductos tienen los clientes con no-
sotros más se benefician de 
descuentos y el grado de satis-
facción mejora. Ahora estamos 
en fase de lanzamiento, pero lle-
vamos 33 años gestionando el 
ahorro de nuestros clientes, esa 
es nuestra ventaja. 
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que lanzaron los ponentes en la 
segunda mesa redonda, La econo-
mía circular y las inversiones soste-
nibles, en la que participaron Al-
berto Matellán, economista jefe 

FORO LA ECONOMÍA GLOBAL A DEBATE

E. Fueris / A. Ginard  |PALMA 

La incertidumbre que envuelve 
la economía global y la necesi-
dad de reconfigurar los paráme-
tros de la misma en base a un fu-
turo más sostenible fueron los hi-
los conductores del debate en el 
Foro Económico de Mapfre Ges-
tión Patrimonial (MGP) celebra-
do en la Sala Aljub de Es Baluard 
con la colaboración de Ultima Ho-
ra. Un encuentro que reunió a 
destacadas voces del mundo em-
presarial, económico y político.  

Mari Carmen Sales, directora 
territorial de Mapfre Baleares fue 
la encargada de abrir una jorna-
da que arrancó con la mesa re-
donda titulada La economía global 
y su repercusión en la economía ba-
lear. Moderada por Tamara Teje-
da, directora de la oficina de 
MGP Baleares, el debate contó 
con la participación del director 
general de Inversiones de 
Mapfre, José Luis Jiménez; la 
CEO del Grupo Sampol, Carmen 
Sampol; y el vicepresidente de 
Camper y presidente de APD Ba-
lears, Llorenç Fluxà. 

«Siempre hay motivos para es-
tar preocupado, pero en el mun-
do de las inversiones uno lo que 
tiene que estar es ocupado: aquel 
que no haga nada va a ver que su 
dinero va a perder valor», señaló 
Jiménez para explicar que en el 
escenario actual se hace más ne-
cesario buscar inversiones de mí-
nimo riesgo para proteger el pa-
trimonio y no perder más poder 
adquisitivo con la inflación. 

Renovación sostenible, 
la nueva brújula de la 
economía balear 

Continúa en la página siguiente

 Expertos debaten en el Foro Económico de Mapfre sobre el 
impacto de las tensiones globales y las estrategias de adaptación

 TIPOS DE INTERÉS 
Los mercados apuntan a 
una primera bajada de los 
tipos de interés a partir del 
próximo verano

Jiménez ve, no obstante, moti-
vos para ir apartándose de pos-
tulados pesimistas. «Me atrevería 
a decir que el mercado vive una 
situación bastante optimista», se-
ñaló para destacar que las previ-
siones del mismo apuntan a una 
rebaja de los tipos de interés des-
pués del verano. La gradual 
apertura de China, que ha reto-

mado las exportaciones, es, a su 
juicio, un indicativo claro. Ese y 
otros factores «es lo que ha lleva-
do a las bolsas a tener crecimien-
tos importantes desde octubre». 
Con todo, alertó de que «debe-
mos estar preparados para todo 
porque hay una máxima que dice 
que nunca pasa aquello que se 
predice». Además, advirtió, «la 
mayoría de las economías euro-
peas están tremendamente en-
deudadas: estamos saliendo de la 
crisis a base de hipotecar el futu-
ro de nuestros hijos». 

Jiménez hizo referencia a los 
periodos de innovación que his-

❝ 
«Las economías europeas 
están muy endeudadas: 
estamos saliendo de la 
crisis a base de hipotecar 
el futuro de nuestros hijos»   
José Luis Jiménez 
DIR. GRAL. INVERSIONES DE MAPFRE

tóricamente tienen lugar «tras 
periodos convulsos». En ese sen-
tido, Sampol reconoció que la in-
flación ha tenido un impacto 
muy importante en el sector in-
dustrial y que eso les ha obligado 
a explorar nuevas fórmulas con 
las que capear al temporal. «Fue 
un palo muy fuerte y tuvimos 
que reinventarnos e intentar mi-
nimizar el daño, ingeniar solu-
ciones energéticas que abarata-
ran la factura de los clientes y les 
ayudaran a controlar los gastos». 

Un proceso similar al que se 
ha vivido en Camper, señaló 
Fluxà, quien remarcó que la ob-
sesión de la firma fue que ningu-
no de los obligados reajustes pu-
siera en riesgo los estándares de 
calidad. La única vía para ello, 
aseveró, ha sido repercutir los 
costes en el precio final y la mar-
ca incluso cerró 2022 con  núme-
ros superiores a 2019. 

Fluxà explicó además que no 
solo el encarecimiento energético 
ha sido un frente con el que li-
diar; también el de los transpor-
tes –los contenedores traídos a 
Europa han triplicado sus pre-
cios– o el de la propia mano de 
obra. «Llevábamos 20 años mo-
viendo la producción a distintas 
partes del mundo y a medida 
que un país iba mejorando la ca-
lidad de vida y el nivel de bie-
nestar los costes salariales iban 
subiendo. Ahora, con el proble-
ma de la mano de obra china, se 
está deslocalizando la produc-
ción a otros países asiáticos como 
Tailandia o Vietnam».  

Inversión sostenible 
Las inversiones basadas en crite-
rios de sostenibilidad ambiental, 
sostenibilidad social y buen go-
bierno (ESG) se abren camino 
gracias a las innovaciones em-
presariales, la regulación en Eu-
ropa y los cambios en los hábitos 
de consumo, aunque tienen retos 
importantes como la verificación 
de la información empresarial o 
la medición de los aspectos so-
ciales. Esta fue una de las ideas 

La ‘reinvención’ de las firmas baleares. Llorenç Fluxà y Carmen Sampol (a la izquierda) ex-
plicaron el proceso de reinvención de Camper y Grupo Sampol para enfrentar primero la pandemia y lue-
go la crisis inflacionista. A la derecha, Tamara Tejeda y José Luis Jiménez.  Fotos: M. À. CAÑELLAS

Óscar Celada, Paula Serra, Joaquim Miró, Carmen Serra, Tamara Tejeda, José Hila, Mari Carmen Sales y Pedro Rullán.  Foto:  M. A, CAÑELLAS
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de Mapfre Inversión; Sophie del 
Campo, directora general de Na-
tixis IM Distribution-Europa del 
Sur y Latam, empresa especiali-
zada en soluciones de inversión 
sostenible, y Antoni Riera, di-
rector técnico de la Fundación 
Impulsa Balears y catedrático de 
Economía Aplicada de la UIB. La 
mesa estuvo moderada por Pau-
la Serra, directora general de 
Medios Audiovisuales del Grup 
Serra y editora de El Económico.  

Los expertos reconocieron que 
2022 fue un año malo para las 
bolsas y especialmente para la in-
versión sostenible, debido princi-
palmente a la guerra de Ucrania, 
pero señalaron que es un acci-
dente en el trayecto y que la ten-
dencia hacia la sostenibilidad es 
imparable. «Los clientes quieren 
que luchemos por el bien común 
y que les demos una buena in-
versión», indicó Matellán, quien 
insistió en que los productos te-
máticos, como el fondo de inclu-
sión de personas con discapaci-
dad, «unen la oportunidad de 
negocio y el impacto social». 

«Después de la COVID hay 
apetito de invertir en empresas 
con sello social, que está en fase 
de creación, pero los criterios de 
buen gobierno ya incluyen una 
parte social. Por ejemplo, sabe-
mos que las empresas que tienen 
diversidad entre hombres y mu-
jeres a nivel directivo mejoran su 
desempeño un 30 %», indicó Del 
Campo. «La sostenibilidad es 
una palanca de la competitivi-
dad, no son rivales. La economía 
permite crear nuevas formas de 
crear riqueza, desdibujar fronte-
ras, afrontar tensiones de sumi-
nistros y crear valor reputacio-
nal», señaló Riera.  

Finalmente, como oportunida-
des de inversión destacaron la 
renta variable y mencionaron los 
sectores del agua, el mar, el sec-
tor agrícola, la seguridad y la in-
dustria de semiconductores, aun-

que lo más importante es cuidar 
la diversificación y tener un buen 
asesoramiento.  

Cierre  
José Hila, alcalde de Palma, 
clausuró el evento con palabras 
de esperanza en torno a la soste-
nibilidad. «Las ciudades debe-
mos invertir en sostenibilidad 
para ser atractivas como destino 
turístico, de inversión y para vi-
vir. Debemos mejorar las infraes-
tructuras hídricas para adaptar-
nos al cambio climático y necesi-
tamos crear zonas de sombra. 
Tan simple y tan difícil», indicó.  

«Hay que vivir la sostenibili-
dad como algo positivo. Necesi-
tamos empresas que nos acom-
pañen para hacer estas inversio-
nes para mejorar la vida de las 
personas. Por tanto, animo a to-
das las empresas e inversores a 
que sigan esta línea y a que cuen-
ten con Palma», concluyó. 

FORO LA ECONOMÍA GLOBAL A DEBATE

Joaquim Miró ● Director territorial Mapfre Cataluña y BalearsEntrevista

J
oaquim Miró es el director 
general territorial de 
Mapfre en Cataluña y Ba-
lears. En esta entrevista 
explica los objetivos que 

persigue la compañía con la ex-
pansión de su rama de asesora-
miento financiero, Mapfre Ges-
tión Patrimonial (MGP). 
 
¿Qué balance hace del recorri-
do de Mapfre en Balears? 
—El balance es muy positivo.  
Actualmente tenemos cerca de 
160.000 clientes y somos líderes 
en los principales ramos en los 
que operamos. Nuestra presen-
cia tanto en oficinas como en 
colaboradores no ha dejado de 
crecer. Con ocho oficinas direc-
tas y 64 delegaciones, somos ca-
paces de dar el mejor servicio a 
nuestros clientes no solo en Pal-
ma, sino en todo Balears.  
 
¿Por qué se amplía ahora el ser-
vicio de gestión patrimonial en 
Palma? 
—Mapfre Gestión Patrimonial 
empezó en 2017 con la idea de 
ayudar en la gestión del patri-
monio y las decisiones de inver-
sión en las grandes ciudades de 
España. Tras el éxito de nuestro 
modelo en Barcelona, Madrid y 
Valencia, hemos decidido repli-
carlo en otra de las ciudades 
más importantes y con mayor 
proyección. Con la de Palma 
contamos ya con 10 oficinas en 
territorio español. Usando 
nuestro lema de este año, «es el 
momento, es ahora». Creemos 
que estamos en disposición de 
ofrecer a nuestros clientes de las 
Islas un plus en el servicio del 
asesoramiento especializado. La 
situación actual de los merca-
dos –con la inflación, la subida 
de tipos y una posible recesión, 
a lo que hay que sumar la ines-
tabilidad geopolítica– hacen im-
prescindible la figura del asesor 
profesional.  
 
¿Cuáles son sus objetivos? 
—Nuestro objetivo es ayudar y 
guiar a nuestros clientes en sus 
decisiones de inversión y aho-
rro. En un momento en que 
muchos players del sector están 
utilizando la gestión discrecio-

nal y/o roboadvisors, nosotros 
apostamos por el asesoramiento 
personalizado mediante la figu-
ra del agente financiero. Cre-
emos que la atención personali-
zada y una mejor relación con 
el cliente se traduce también en 
una mayor rentabilidad del 
tiempo. Además, el asesora-
miento va desde la planifica-
ción fiscal y sucesoria hasta la 
previsión social empresarial.   
 
¿Cuál es el perfil de inversor al 
que se dirigen? 
—Podemos asesorar a cualquier 
inversor o ahorrador. Actual-
mente, damos servicio a todo ti-
po de clientes, del más conser-
vador al más arriesgado, te-
niendo en cuenta como premisa 
principal sus necesidades per-
sonales y familiares y el hori-
zonte temporal de la inversión. 
Esto lo podemos conseguir gra-
cias a la visión internacional de 
Mapfre, a la experiencia en ges-
tión de activos líquidos y de 

riesgos y al amplio abanico de 
soluciones personalizadas que 
ofrecemos. 
 
¿Creéis que es un ciclo econó-
mico favorable para lanzar esta 
unidad de negocio en Balears? 
—Es precisamente en estos mo-
mentos de incertidumbre cuan-
do se hace más necesario estar 
acompañado de un asesor fi-
nanciero. Por ello, considera-
mos que era necesario lanzar 
esta unidad de negocio aquí, 
para poder estar más cerca de 
nuestros clientes y ayudarles en 
sus decisiones financieras. En 
todos los ciclos económicos 
siempre hay oportunidades de 
inversión y un cliente bien ase-
sorado las puede encontrar al 
tiempo que minimiza riesgos y 
maximiza beneficios.  
 
¿Qué consejos le daría a al-
guien para que le confiara sus 
ahorros? 
—Le diría que es de vital im-
portancia dejarse asesorar por 
profesionales de la materia que 
están a la vanguardia de lo que 
ocurre en los mercados y de 
cuáles son las mejores solucio-
nes para cubrir sus necesidades. 
Es muy importante contar con 
un amplio abanico de solucio-
nes para ir adaptando las inver-
siones a los ciclos vitales por los 
que pasamos las personas.

«En todo ciclo económico hay 
oportunidades de inversión»
Mapfre se propone 
extender y llevar a un  
nuevo nivel su servicio 
de gestión patrimonial. 
Su nueva oficina en 
Palma es un paso más 
en esta dirección

❝ «El asesor financiero 
es más necesario con 
la situación actual de 
los mercados»

Joaquim Miró, director territorial de Mapfre en Cataluña y Balears.

Sostenibilidad, palanca de la competitividad. El foro 
abordó los retos que asumen las empresas en el tránsito hacia la soste-
nibilidad y las posibilidades de inversión que ello implica. De izqda. a 
dcha., Antoni Riera, Sophie del Campo, Alberto Matellán y Paula Serra.

❝ 
«Las ciudades debemos 
invertir en sostenibilidad 
para ser atractivas como 
destino turístico, de 
inversión y para vivir»   
José Hila 
ALCALDE DE PALMA

 Viene de la página anterior
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COBERTURA PRENSA ON
ULTIMA HORA

https://www.ultimahora.es/noticias/local/2023/02/22/1886589/vienen-anos-muy-buenos-para-aseguradoras-negocios-financieros.html

https://www.ultimahora.es/noticias/local/2023/02/23/1887285/renovacion-sostenible-nueva-brujula-economia-balear.html
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COBERTURA REDES SOCIALES

ULTIMA HORA

EL ECONÓMICO

«Vienen años muy buenos para las aseguradoras y los negocios financieros»
- Twitter: https://twitter.com/UHmallorca/status/1628328815582666752?s=20

- Facebook: https://m.facebook.com/story.php?story_fbid=pfbid02eDXsS7QyZmUWJRimYKcj3muqfkb6TCr6xteRU84LsHrbDkbFHmt91TXSZQgrLuvVl&id=114680095225282

- Linkedin: https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7034094553422802944

«Vienen años muy buenos para las aseguradoras y los negocios financieros»
- Twitter: https://twitter.com/ElEconomicoUH/status/1628376366025527297?s=20

- Facebook: https://m.facebook.com/story.php?story_fbid=pfbid0agSKzivPX3enibKVgeexSwAbik5Z2zfQZDCBnW4He9ycMVdghrDZeXMqg3T3DReKl&id=100027872787179

- Linkedin: https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7034142081228910594

22 de febrero de 2023
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COBERTURA REDES SOCIALES

ULTIMA HORA

EL ECONÓMICO

Renovación sostenible, la nueva brújula de la economía balear
- Twitter: https://twitter.com/UHmallorca/status/1628706320860778496?s=20

- Facebook: https://m.facebook.com/story.php?story_fbid=pfbid023w32mAqfemQWwhGssJQfDAr3hgNZ3VycR7urQhbNMUjEtgt1orkXskQ3TSBRNe6nl&id=114680095225282

- Linkedin: https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7034472034680061952

Renovación sostenible, la nueva brújula de la economía balear
- Twitter: https://twitter.com/ElEconomicoUH/status/1628697222744342528?s=20  

- Facebook: https://m.facebook.com/story.php?story_fbid=pfbid0yWq48wsVYC8tSgraLSCSfKhCY2VEXcKYvCsad1Sexkvz7SAFWtQmZ1utEU7BU8vbl&id=100027872787179

- Linkedin: https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7034462938920890368

23 de febrero de 2023
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https://www.youtube.com/watch?v=0LYcmcSECIU&t=19s

COBERTURA REDES SOCIALES
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